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Contexte, objectifs et méthodologie

Contexte de l'étude

Initialement dédiée à l’investissement locatif, la production d’ AKERYS s’est rapidement diversifiée sur les secteurs 

de l’accession à la propriété, des résidences avec services, du logement social et de l’aménagement.

Les Responsables AKERYS s’intéressent tout particulièrement aujourd’hui aux primo-accédants, dont les 

caractéristiques ont évolué ces dernières années. Ils souhaitent mettre en place un outil barométrique permettant de 

mesurer les opinions et comportements de cette cible et leur évolution, et d’utiliser les résultats de ce baromètre 

comme éléments de communication.

Pour cela, ils ont interrogé à ce sujet Cegma Topo, Société d’Etudes marketing qui possède un Département 

spécialisé dans l’immobilier (30 ans d’expérience ).
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Contexte, objectifs et méthodologie

Objectifs de l'étude

L'outil barométrique doit permettre de :

déterminer les comportements spécifiques des primo-accédants vis-à-vis de la démarche d'achat et 

des canaux utilisés,

définir leur opinion par rapport à la situation actuelle du marché de l'immobilier,

mesurer leur degré d'envie par rapport à la notion de propriété et à la place de l‘achat immobilier 

comme levier de préparation de l'avenir.

Fournir à Akerys des éléments d'information lui permettant 

d'anticiper les besoins de cette cible

d'adapter en conséquence son offre produit et sa communication
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Contexte, objectifs et méthodologie

Méthodologie utilisée

1002 interviews téléphoniques auprès d'individus :

âgés de 25 à 50 ans

locataires de leur logement principal

représentatifs de la population française suivant la méthode des quotas

Les interviews ont été réalisés sur système CATI du 11 septembre au 3 octobre 2007.

NB : Afin d'être représentatifs de la population française, l'ensemble des résultats a été redressé en terme de sexe et 

de répartition géographique au niveau des contacts.
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Structure de 

l'échantillon interrogé

NB : obtenus après avoir filtré les individus de mois de 25 ans ou de 
plus de 50 ans et les non locataires de leur logement principal.
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73.7

8.8

17.5

14.3

19.2

21.1

28.9

16.6

1.0

4.5

10.0

17.7

30.5

26.8

0.5

0.4

7.7

0.9

6.3

67.7

10.2

15.8

Mar ié(e) ou vivant m ar italem ent

Divorcé(e), veuf(ve)

Célibataire

1 personne

2 personnes

3 personnes

4 personnes

5 personnes et +

Agr iculteur , exploitant

Ar tisan, com m ., chef d'ent.

Cadre, profess ion intel. Sup.

Profess ion interm édiaire

Em ployé

Ouvr ier

Retraité

Etudiant

Autre inactif

NR

Prof libérale, indépendant …

CDI

CDD

Autre inactif

A – Profil socio démographique des individus interrogés

Sexe

Hommes 48.8%

Femmes 51.2%

Age

25-35 ans 31.7%

36-50 ans 68.3%

100% de 25-50 ans dont :

Répartition géographique (UDA9)

Situation familiale

Nombre de personnes dans le foyer

CSP du chef de ménage

Situation professionnelle de l'interviewé

20.6

2.5

11.4

8.1

7.6

10.3

10.8

14.1

14.4

Ile de France

Nord

Bass in Par is ien Ouest

Bass in Par is ien Est

Ouest

Est

Sud-Ouest

Sud-Est

Méditer ranée

� En moyenne

3.2 personnes dans le foyer,
1.4 enfants à charge au foyer.

En %
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58.2

31.8

9.3

0.7

36.5

12.7

49.8

1.0

Location pr ivé

Logem ent social

Locataire à titre gratuit

Locataire Loi 48

Maison individuelle

Maison de ville

Appar tem ent

Autre

B – Caractéristiques du logement actuel de l'interviewé

Type de location

Logement habité

Nombre de pièces / de chambre

Ancienneté

Propriété d'un logement autre que le logement principal
3.4

13.0

26.3

34.4

17.1

3.8

0.9

0.7

0.3

16.7

30.9

36.5

13.6

1.6

0.4

0.2

1

2

3

4

5

6

7

8

10

Nb de pièces Nb de cham bres

3.8

4.6

8.8

10.6

11.6

6.9

8.4

4.7

4.0

10.4

12.3

8.1

5.6

1 an ou m oins

2 ans

3 ans

4 ans

5 ans

6 ans

7 ans

8 ans

9 ans

10 ans

11 à 15 ans

16 à 20 ans

Plus  de 20 ans

10.6
89.4

Est propriétaire d'un autre 
logement que celui habité

4.6

3.5

0.7

1.8

1.8

Un inves tissem ent locatif (un logem ent que
vous  louez pour  com plétez vos  revenus )

Une rés idence secondaire (que vous  utilisez
pour  passer  des  vacances / w eek -end)

Un pied-à-ter re : un logem ent que vous
utilisez occas ionnellem ent (pour  des

déplacem ents  profess ionnels  par  exem ple)

Un bien de fam ille

Autres  (m aison en cons truction, m aison à
rénover…)

En %
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1ère partie : 

Perception du marché
de l'immobilier
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A – Segmentation des locataires selon l'intention d'achat

Avez-vous l'intention d'acquérir un logement dans les 2 prochaines années ?

100% des 
locataires interrogés

N'ont pas l'intention d'acheter un logement dans 
les 2 prochaines années

69.6%

Ont l'intention d'acheter un logement dans 
les 2 prochaines années 

30.4%

=> Profil comparatif

52.7

47.1

50.5

49.5

81.1

5.8

10.1

47.3

52.9

23.5

76.5

70.7

10.7

19.3

Hom m es

Fem m es

25 - 35 ans

36 - 50 ans

Mar ié(e) ou vivant m ar italem ent

Divorcé(e), veuf(ve)

Célibataire

En %

16.1

49.1

34.8

24.7

2.2

12.2

7.8

8.1

10.3

9.4

12.5

12.8

33.2

51

15.9

18.8

2.6

12.1

8.2

7.4

10.3

11.5

14.8

15.1

< 13500 �  / an

De 13500 à 31000�  / an

< 31000�  / an

Ile de France

Nord

Bass in Par is ien Oues t

Bass in Par is ien Es t

Oues t

Es t

Sud Oues t

Sud Es t

Méditar ranée

Sexe

Age

Situation
Locataires ayant l'intention d'acheter un logement
Locataires n'ayant pas l'intention d'acheter un logement

Revenus

Localisation

[base = 1002]
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=> Profil comparatif (suite)

Logement actuel Propriété d'un autre logement

Ancienneté de location

L'intention d'acheter un logement tend à baisser à mesure que l'ancienneté de la location dans le logement actuel augmente.

33.2

30.8

28.6

66.8

69.2

71.4

Maison
individuelle

Maison de
vil le

Appartement

28.8

30.6

71.2

69.4

Est propriétaire d'un autre
logement

N'est pas propriétaire

Locataires ayant l'intention d'acheter un logement
Locataires n'ayant pas l'intention d'acheter un logement

0

25

50

75

100

1 an ou
moins

2 ans 3 ans 4 ans  5 ans 6 ans 7 ans 8 ans 9 ans 10 ans 11 à 15
ans

16 à 20
ans

Plus de
20 ans

intentionnistes

non-intentionnistes
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B – Freins et leviers, intention d'achat
[base = 1002]

En %

Freins Leviers

34.3

18.1

9.3

7.9

6.9

4.9

4.9

1.2

1.2

Revenus insuffisants

Prix de l'immobilier trop chers

Choix de vie (Pas une priorité pour le moment, n'y a
pas réfléchi)

Est satisfait d'être en location / Ne vo it pas l'utilité

Situation personnelle (vit seul, divorce…)

Possède déjà un autre logement / Attend un héritage

M utation professionnelle / mobilité géographique

N'a pas vu d'opportunité intéressante

Autres

22.3

10.1

5.5

3.9

2.4

1.7

4.6

Volonté de changer de
statut (accès la propriété)

Volonté d'avo ir un
logement plus grand

Changement de situation
personnelle / familiale

Volonté de changer de
situation géographique

M utation professionnelle

Loyers trop élevés

Autres

Le désir de changer de statut pour accéder à la propriété constitue le premier motif d'incitation à l'achat d'un 
premier logement, avec le souhait de disposer d'une plus grande surface. 
A l'inverse, les revenus trop faibles du foyer constituent le principal frein pour l'achat d'un bien immobilier, ainsi 
que des prix du marché jugés trop chers.

Quels sont les éléments qui motivent / freinent votre intention d'achat d'un logement ? (en% total des répondants)
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C – Perception du marché de l'immobilier
[base = 1002]

En %
1 – Attractivité / accession à la propriété

Diriez-vous qu'aujourd'hui avec les prix de l'immobilier, le taux d'intérêt et le niveau des loyers, il est plus intéressant 
d'acheter que de louer ou plus intéressant de louer que d'acheter ?

Ensemble des locataires Comparatif intentionnistes
/  non - intentionnistes

58.2

29.7

12.2

il es t plus  intéressant
d'acheter  que de louer

Il es t plus  intéressant de
louer  que d'acheter

NSP

70.8

21.9

7.2

52.7

33.0

14.3

il es t plus  intéressant
d'acheter  que de louer

Il es t plus  intéressant de
louer  que d'acheter

NSP

Intentionnis tes Non-intentionnis tes2 – Perception des prix de l'immobilier actuels
Comment jugez-vous les prix de l'immobilier actuels ?

Ensemble des locataires
Comparatif intentionnistes

/  non - intentionnistes

21.3

19.8

23.2

21.9

70.5

62.0

57.7

54.1

Intentionnis tes

Non-intentionnis tes

Intentionnis tes

Non-intentionnis tes

1.9

5.2

8.2

8.9

95.9

89.3

88.4

83.8

Pour le neuf

Pour l'ancien

Total élevés Total raisonnables + attractif Total élevés Total raisonnables + attractif

20.3

22.2

64.6

55.2

Pour  le neuf

Pour  l'ancien

4.3

8.7

91.3

85.1
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3 – Perception de la mesure de déduction des intérêts d'emprunts

A propos de la déduction des intérêts d'emprunts annoncée récemment par le gouvernement, vous allez me dire si vous 
êtes d'accord ou non avec les phrases suivantes :

70.4

60.6

53.5

49.7

32.8

25.0

51.3

50.9

56.8

55.5

36.8

34.1

Cela peut / pourrait faciliter  votre projet

Vous  attendez d'avoir  davantage de précis ions

Cela aura / aurait peu d'influence sur  votre projet

C'es t un s im ple effet d'annonce

Cela vous  perm ettrait d'em prunter  plus  pour  m ieux vous
loger

C'es t un élém ent déclencheur  de projet d'achat im m obilier

Intentionnis tes

Non-intent ionnis tes

4 – Perception de l'adage "un petit chez soi vaut mieux qu'un grand chez les autres"

80.4

5.1

14.5

73.5

7.4

19.1

Vrai

Faux

Ne vous concerne pas

Intentionnis tes

Non-intentionnis tes

Cet adage est …

Les "futurs acquéreurs" montrent un intérêt partagé pour la mesure de déduction des intérêts d'emprunt annoncée 
récemment, car celle-ci peut faciliter leur projet de devenir propriétaire, sans être cependant un élément déclencheur.



15

5 – Positionnement par rapport à la préparation de sa retraite

Parmi les propositions suivantes, vous allez me dire si pour vous il s'agit d'un bon moyen de préparer sa retraite :

93.7

86.8

73.0

70.8

66.6

63.3

62.4

52.9

32.7

32.1

84.5

86.2

77.7

69.8

62.1

61.8

63.4

50.3

43.6

32.6

Etre propr iétaire d'un logem ent au m om ent de sa retraite

Acheter  un appar tem ent ou une m aison le plus  jeune
poss ible

Faire bâtir  sa m aison en effectuant soi-m êm e une par tie des
travaux

Acheter  un appar tem ent ou une m aison à rénover

Réduire son train de vie en prévis ion d'une baisse de
revenus

Souscr ire un contrat d'assurance-vie

Inves tir  dans  l' im m obilier  dès  qu'on paie des im pôts

Se préparer  à travailler  plus  longtem ps

Racheter  dès m aintenant des  tr im es tres  d'activité

Acheter  des  actions

Intentionnis tes

Non-intent ionnis tes

Le fait d'être propriétaire de son logement au moment de la retraite et le fait d'acheter un logement le plus jeune 
possible apparaissent nettement comme les 2 meilleurs moyens de préparer sa retraite.
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30.4% des individus de 25 à 50 ans locataires de leur logement principal ont l'intention d'acquérir un logement 
dans les 2 prochaines années.

Parmi ces personnes, on compte davantage de 25-35 ans. Il s'agit en grande majorité de couples, dont les 
revenus sont plutôt élevés.

Les principaux leviers d'incitation à l'achat sont la volonté d'accéder à la propriété et le souhait d'un 
logement plus grand.

Inversement, le frein essentiel à l'achat est un niveau de revenus insuffisant.

Bien plus que dans la moyenne, ces intentionnistes estiment qu'il est plus intéressant d'acheter que de louer
dans le contexte de l'immobilier actuel, bien qu'ils considèrent encore largement que les prix de l'immobilier
actuels sont trop élevés.

Pour 70.4% d'entre eux, la mesure gouvernementale de déduction des intérêts d'emprunt est considérée 
comme un élément qui pourrait faciliter leur projet. Mais ils restent cependant méfiants et déclarent attendre 
d'avoir davantage de précisions (60.6%).
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2ème partie : 

Le projet d'achat

Les questions traitées dans cette partie ont été posées 
uniquement aux individus ayant l'intention d'acquérir un logement 

dans les 2 prochaines années, soit 305 répondants.
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Parmi les propositions suivantes, vous allez me dire si elle se rapproche ou non de votre situation :

14.3

18.5

22.6

60.7

69.6

70.0

72.0

52.5

60.1

54.6

19.2

15.2

15.4

19.4

85.2

79.9

77.1

39.1

29.1

28.5

27.8

Je suis locataire et je souhaite faire un effort f inancier supplémentaire
pour accéder à la propriété

Je souhaite laisser quelquechose à mes enfants

Les loyers sont trop élevés et je préfère être propriétaire

Je cherche à investir pour compléter ma retraite

Je dispose d'un capital et j'hésite entre rester locataire et acheter

Je cherche à investir pour payer moins d'impôts

Je souhaite acheter un logement suite à un changement de situation
personnelle

Oui, tout à fait

% Oui% Non

En %

[base = 305]
Avant propos

La volonté de devenir propriétaire et de s'affranchir des contraintes de la location, ainsi que le désir de laisser 
quelque chose à leurs enfants sont les situations dans lesquelles se reconnaissent le mieux les "futurs acquéreurs" 
interrogés.

En revanche, le changement de situation personnelle n'est que faiblement reconnu comme élément principal de la 
décision d'achat.
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A – Degré d'avancement du projet
[base = 305]

En %Dans quel délai pensez-vous acquérir un logement ?

Avez-vous déjà entrepris une démarche active pour votre projet ? Lesquelles ?

14.5
15.1

56.4

Moins  de 6 m ois

1 an à 2 ans

6 m ois  
à 1 an

Ne sait pas

56.7
43.3

Oui
Non

38.8

32.9

30.9

29.9

15.7

10.2

5.5

5.3

14.2

Conseil de votre banque

Calcul de votre budget

Recherche d'informations sur Internet, dans les
journaux

Visites d'agences immobilières

Visite de programmes immobiliers

Contact avec le 1% logement de votre entreprise

Entretien avec un conseiller logement (hors banque)

Contact avec le service logement de votre mairie

Autres (achat du terrain, dépôt du permis de
construire)

(65.6)

(54.5)

(44.9)

(43.5)

(18.6)

(21.6)

(9.4)

(10.9)

(28.4)

Délai < 1 an : 86.2%

Délai entre 1 et 2 ans : 45.1%

% total (% délai < 1 an)

Plus le projet d'achat est proche, plus les démarches 
pour le réaliser sont bien entreprises, à commencer 
par la demande de conseils auprès du banquier et le 
calcul du budget pour cet investissement.
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B – Les sources d'informations et de conseils

1 – Demande de conseils

A qui demanderiez-vous conseil pour acheter votre logement ?

31.9

26.3

22.5

19.2

10.4

5.0

2.8

2.5

1.9

1.3

0.9

0.7

0.6

8.1

Banque

Agence im m obilière

Parents

Am is

Notaire

Prom oteur  im m obilier

Cons tructeurs , ar tisans

Collègues

Architecte

Autre banque ou organism e de crédit

Mair ie

Association d'inform ation sur  le logem ent

Avocat

Autres

En %

Le banquier est la première personne à laquelle les locataires envisageant un achat pensent demander 
conseil, devant les agences immobilières.

L'avis des parents et amis compte également pour une part importante dans la prise de décision pour un 
futur achat immobilier.
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2 – Sources d'informations

D'une manière générale, quels sont tous les moyens et sources d'informations que vous utilisez ou avez l'intention 
d'utiliser pour votre projet ?

56.9

36.0

25.5

21.4

20.7

9.8

9.2

7.4

4.0

2.9

2.8

2.3

2.1

1.9

1.8

1.3

1.3

6.0

Internet

Agence im m obilière

Journaux gratuits

Journaux spécialisés  im m obilier

Bouche à oreille / relations

Journaux quotidiens

Banque

Notaires

Mair ies

Cons tructeurs , ar tisans  

Magazines

Salon de l' im m obilier

Lettres , tracts , m ailings  dans  votre boîte aux lettres

Bureaux de ventes  / prom oteurs

Affichage

Architecte

Radio / TV

Autres

En %

Internet arrive nettement en tête des sources d'informations utilisées dans le cadre du projet d'achat immobilier. 
C'est encore plus marquant auprès de la cible des 25-35 ans (67% citent Internet) et des revenus élevés (69% 
parmi les foyers aux revenus > 31 000 � / an)
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C – Les critères de choix

1 – Hiérarchie des critères

Parmi les critères suivants qui peuvent entrer en compte pour l'achat de votre logement, pour chacun d'eux, vous allez 
me dire si pour vous ce critère est important ou pas ?

Critères liés au logement

3.5

5.3

6.4

17.9

4.7

17.1

17.1

23.7

29.3

21.7

28.3

41.5

33.8

66.0

86.2

68.0

62.2

60.5

57.4

56.3

51.6

39.2

36.8

36.4

36.2

31.3

25.1

20.6

15.2

96.5

94.7

93.1

82.1

94.8

81.9

79.9

75.3

69.4

65.9

69.4

52.6

66.2

34.0

13.0

Le niveau d'isolation therm ique

Le niveau d'isolation sonore

Le type de chauffage

Avoir  un jardin

La sur face habitable

L'or ientation

Répondre aux cr itères  de développem ent durable

Les finit ions  proposées

Avoir  un balcon ou une ter rasse

Le label NF Logem ent

Le s tyle architectural de la cons truction

La notor iété du prom oteur

Avoir  un beau hall d'entrée (s i appar tem ent)

L'équipem ent en clim atisation

Disposer  d'une piscine

Tout à fait im por tant

En %

% assez  + tout à fait important% Assez peu + pas du tout important (NSP)

(-)

(-)

(0.5)

(-)

(0.5)

(1.0)

(3.0)

(1.0)

(1.3)

(12.4)

(2.3)

(-)

(-)

(-)

(0.8)
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Quel type de chauffage souhaiteriez-vous ?
(posé uniquement aux personnes ayant déclaré ce critère comme assez ou tout à fait important)

47.8

18.2

7.4

7.0

6.7

6.0

4.0

2.9

Gaz

Electr ique

Fuel

Solaire

Bois

Géotherm ie

Autres

Ne sait pas



24

Et parmi les critères suivants relatifs à l'environnement du logement, pour chacun d'entre eux vous allez me dire si pour 
vous ce critère est important ou pas ?

Critères liés à l'environnement

% assez  + tout à fait important% Assez peu + pas du tout important

2.8

17.3

9.0

24.0

14.9

18.7

27.7

59.4

67.4

52.7

50.5

43.2

42.6

36.3

34.6

8.8

97.2

82.0

90.7

75.3

84.8

80.9

71.5

40.3

Le calm e

Etre proches d'équipem ents
scolaires  de qualité

La présence d'espaces  ver ts

La sécur ité (digicode, interphone,
gardiennage…)

Etre facilem ent desservi par  la
route

La proxim ité des  com m erces

Etre proche des  transpor ts

La proxim ité des  ciném as,
res taurants…

Tout à fait im por tant

En %
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4.2Disposer d'une piscine

15.2L'équipement en climatisation

20.6Avoir un beau hall d'entrée (si appartement)

25.1La notoriété du promoteur

31.3Le style architectural de la construction

36.2Le label NF Logement

36.4Avoir un balcon ou une terrasse

36.8Les finitions proposées

39.2
Répondre aux critères de développement 
durable

51.6L'orientation

56.3La surface habitable

57.4Avoir un jardin

60.5Le type de chauffage

62.2Le niveau d'isolation sonore

68.0Le niveau d'isolation thermique

ENSEMBLE

En % de tout à fait important

8.8
La proximité des cinémas, 
restaurants…

34.6Etre proche des transports

36.3La proximité des commerces

42.6Etre facilement desservi par la route

43.2
La sécurité (digicode, interphone, 
gardiennage…)

50.5La présence d'espaces verts

52.7
Etre proches d'équipements scolaires 
de qualité

67.4Le calme

ENSEMBLE
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1.1

1.4

1.6

7.0

3.3

0.8

T1

T1 bis

T2

T3

T4

T5

0.7

9

41.9

20.6

7.6

1 cham bre

2
cham bres

3
cham bres

4
cham bres

5
cham bres

et plus

Type de logement

71.7
9.2

15.6
3.5

Maison de
 ville

Appar tem ent

Maison individuelle

Ne sait pasDont :

Dont :
En %

Les interviewés envisageant un prochain achat immobilier privilégient très majoritairement l'acquisition d'une 
maison, y compris parmi ceux qui logent actuellement en appartement.

100.03.515.69.271.7Total

100.06.829.910.952.4Un appartement

100.0--22.078.0Une maison de ville

100.0-4.03.292.7Une maison individuelle

loge 
dans …

TotalNe sait pasUn appartementUne maison de villeUne maison individuelle

souhaite acheter …
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2 – Le logement souhaité Rachat du logement actuel En %

Souhaiteriez-vous acheter le logement que vous habitez actuellement ?

29.9

68.5

1.6

Non

Oui

Ne sait pas

Pourquoi ?

25-35 ans : 23.6%

36-50 ans : 36.3%

24.6
10.6

9.8

6.6

6.2

6.1

6.1

5.3

5.1

3.6

3.4

3.1

2.6

1.5
2.4

Trop petit

Ne veut pas rester

Ne convient pas, ne plaît  pas

Mal situé

Env ironnement désagréable

Trop bruyant, mauvaise isolation sonore

N'est pas à vendre

Trop de travaux à faire

Vieux, ancien

C'est un appartement (souhaite une maison)

Trop cher

Humide, mauvaise isolat ion thermique

Pas de j ardin, pas d'espaces verts

Trop grand

Autres

Près d’une personne sur 3 souhaite acheter le logement qu'ils louent actuellement.  Pour les autres, le principal 
frein est lié à la taille insuffisante de celui-ci.
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D – Le financement du projet

1 – Mode de financement du projet

Comment comptez-vous financer l'achat de votre futur logement ?

90.8

36.5

7.4

4.5

2.9

6.5

En souscr ivant un em prunt auprès  d'une banque ou d'un organism e de
crédit

En souscr ivant un em prunt à taux zéro

En em pruntant de l'argent à de la fam ille, à des  proches

En payant cash la totalité du m ontant

Par  la revente d'un bien im m obilier

Autres

Quelle durée d'emprunt envisagez-vous ? Pensez-vous contracter un emprunt auprès de … ?

5.4

5.7

15.3

23.8

27.3

9.1

0.3

0

7.1

Moins  de 12 ans

De 12 à 14 ans

De 15 à 17 ans

De 18 à 20 ans

De 21 à 25 ans

De 26 à 30 ans

De 31 à 35 ans

Plus  de 35 ans

NSP

49.3

14.4

6.3

3.1

20.8

Votre banque pr incipale

Une autre banque

Un organism e de crédit
spécialisé

Autre

NSP

En %

Dont parents / beaux parents : 5.6%
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0.0

25.0

50.0

75.0

100.0

M
oin

s d
e 

50
.0

00

5.0
00

.00
0 

et 
pl

us

Minimum

MAXMUM

Elasticité

2 – Budget envisagé

Approximativement, dans quelle fourchette de prix se trouve le logement que vous souhaitez acheter ?

Pour la plupart des répondants, le budget envisagé pour la future acquisition d'un logement se situe entre 
150 000 et 250 000 euros.
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Quel serait approximativement le montant global de votre apport personnel pour le financent de votre acquisition ?

Apport moyen = environ 15% du montant total de l'investissement.

57.913.9

28.3

Aucun appor t

Ne sait pas  / refus

Ont un appor t

NB : concerne 
principalement les 
personnes dont le projet 
d'achat se situe dans un 
délai supérieur à 1 an.

19.6

16.9

11.9

4.9

4.6

Entre 1 et 20.000 euros

Entre 20.001 et 50.000
euros

Entre 50.001 et 100.000
euros

Entre 1001 et 150.000
euros

Plus  de 150.000 euros

Montant de l'apport
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Quelle part maximum de vos revenus êtes vous prêt à consacrer à l'achat de votre logement ?

10.4
22.6

34.7

7.3
13.3

11.6

Moins  de 20%

De 21 à 25%

De 26 à 30%

De 31 à 35%

Plus  de 35%

NSP

5.113.19.67.517.812.012.118.16.113.3NSP

11.96.310.66.78.96.38.96.78.57.3Plus de 35%

15.310.713.812.76.710.113.410.113.411.6De 31 à 35%

42.433.738.336.628.937.332.531.538.434.7De 26 à 30%

11.926.219.126.917.821.524.221.524.422.6De 21 à 25%

13.69.98.59.720.012.78.912.19.110.4Moins de 20%

Célibataire -
Divorcé(e), 

veuf(ve)

Marié(e) ou 
vivant 

maritalement

Rev.>
31000�

13500� <
Rev<31.000

�

Rev. < 
13500  �

36 - 50 ans25 - 35 ansFemmesHommesEnsemble

Écart significatif

Pour la majorité des interviewés (57.3%), la part consacré à l'achat du logement se situe entre 
21% et 30% de leurs revenus
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Parmi les locataires qui envisagent d'acheter un logement dans les 2 prochaines années, 30% pensent acheter 

dans les 12 mois à venir, 56% d'ici 1 à 2 ans et 14% ne sait pas exactement.

Si 57% d'entre eux ont déjà entrepris une démarche de recherche active, ce score monte à 86% chez ceux 

dont le délai d'achat est inférieur à 1 an. Le plus fréquemment cette démarche a consisté à calculer son 

budget et à demander conseil à sa banque.

Le banquier arrive d'ailleurs au premier rang des personnes à qui les interviewés pensent demander conseil 

pour leur projet (32% des interviewés), devant les agences immobilières (26%) et les proches (parents 22%, 

amis 19%)

Au niveau des sources d'informations utilisées, Internet arrive assez nettement en tête (57% des interviewés le 

citent spontanément) devant les agences immobilières (36%) et les journaux gratuits (26%) ou spécialisés 

(21%). Toutefois, on observe que les interviewés n'ont pas vraiment d'idée précise des sites Internet qu'ils 

pensent consulter pour leur recherche.
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81% des individus souhaitent acquérir une maison.

Les critères de choix principaux concernent essentiellement l'isolation (thermique et phonique) du futur 

logement, ainsi que l'espace habitable à l'intérieur comme à l'extérieur (présence d'un jardin)

Ils souhaitent avant tout trouver un logement dans un endroit calme, mais néanmoins bien desservi par la route 

et proches d'établissements scolaires de qualité.

En terme de financement, la quasi totalité pense recourir à un emprunt bancaire pour financer cet 

investissement immobilier.

La durée de l'emprunt se situe pour la plupart entre 18 et 25 ans, souscrit de préférence auprès de la banque 

principale du foyer.

Le budget moyen varie entre 150000 et 250000 euros, pour un apport moyen d'environ 15% du montant total.

La part maximum qu'ils sont prêt à consacrer se situe pour la plupart entre 21% et 30% de leurs revenus.
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Principaux enseignements
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Prés d'1 personne sur 3 parmi les individus de 25 à 50 ans interrogés, locataires de leur logement principal, déclare 

avoir l'intention d'acheter un logement au cours des 2 prochaines années.

Le profil type de ces personnes correspond à un couple entre 25 et 35 ans, aux revenus assez aisés et dont le projet 

immobilier est principalement motivé par la volonté d'accéder rapidement à la propriété et le souhait d'un 

logement plus grand.

Ces personnes estiment qu'il est plus intéressant d'acheter que de louer, bien qu'ils considèrent que les prix du 

marché sont trop élevés. Dans ce contexte, la mesure de déduction des intérêts d'emprunt annoncée par le 

gouvernement est perçue comme un élément qui pourrait faciliter leur projet, sans cependant être un élément 

déclencheur. 

Parmi les "intentionnistes" ayant déjà entamé des démarches actives pour leur projet, contacter son banquier et 

calculer son budget arrivent en tête. Le banquier est d'ailleurs la première personne vers laquelle ils pensent se 

tourner pour demander des conseils avec les agences immobilières et les proches..

Si Internet arrive en tête des sources d'informations citées parmi les outils utilisés pour leurs recherches (devant les 

agences immobilières et les journaux d'annonces), les intentionnistes ne semblent pas avoir en tête une idée précise 

des sites qu'ils comptent consulter.

En terme de critères de choix, leur préférence va vers l'achat d'une maison spacieuse avec une bonne isolation, 

dans un quartier calme mais néanmoins proche des transports et d'équipements scolaires de qualité.

Pour le financement, la quasi totalité d'entre eux pense recourir à un emprunt, de préférence auprès de leur 

banque principale. Le budget se situe entre 150 000 et 250 000 euros avec un apport moyen d'environ 15% du 

montant global.


